Les fiches thématiques
Placements flnanciers

Assurance-vie

NS

L'assurance vie est un contrat par lequel l'assiwengage en contrepartie du paiement d'une
ou plusieurs primes par le souscripteur, a vergecapital ou une rente a un bénéficiaire
déterminé, des la réalisation du risque. Ces cientnat deux objectifs principaux : Epargner
et Transmettre.

L’assurance-vie est de loin le placement préféséfidacais : A fin 2008, le total de I'épargne
est estimé a 1 142 milliards (+120 milliards sur amj, soit environ 50% du patrimoine
financier des ménages. Un tiers des 30-75 ansnéfie au moins un contrat.

Ces contrats sont souvent abordés par les épasgeiainivestisseurs sous leur angle financier
ou fiscal, alors que les conséquences juridiquesede souscription ne sont pourtant pas
moins importantes.

Mais l'attractivité de I'assurance-vie tient surtau sa grande souplesse qui lui permet de
satisfaire de multiples finalités :

» Préparation de la retraite,

* Financement d’'un projet : Résidence secondaireagy®y.

» Anticiper et financer des charges futures: Etudpéseures des enfants, la
dépendance d’un parent...

e Valoriser un capital pour le transmettre,

» Gratifier un étre cher (non parent),

* Dons a des ceuvres caritatives ou mecénat,

» Constituer une épargne de précaution sans risque,

* Dynamiser le rendement d’'un patrimoine,

» Moduler sa prise de risque en fonction de son age,

EE2ATTR:

Aspects financiers

Il existe deux types de contrat :

* Les contrats « mono-support » : Un seul supportvdstissement en Euro dont le
capital est garanti par la compagnie d’assurarmel§ Euro); cette derniére verse
sur le contrat un taux d’intérét annuel. Les int@cumulés sont garantis (effet
cliquet),
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* Les contrats « multi-support » : lIs comportentfands Euro garanti en capital, et
des Unités de Compte (UC) exposées aux rendementdifitrentes classes
d’actifs (Marché monétaire, obligation, action, iliier),

Les contrats multi-support sont aujourd’hui prigis car ils permettent de moduler la prise
de risque de 0% a 100% selon le profil de I'invssstur et de son horizon de temps.

Les fonds Euro ont un rendement a long terme @é@eék obligations d’état : L’assureur vous
garantissant le capital, il investit les fonds miggarement sur des supports sars.
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Exemple d'allocation d’actif du fonds Euro d'un assireur

Les Unité de Compte (UC) ont pour objectif de fauum rendement supérieur aux fonds
Euro en contrepartie d’un risque en capital. L'assune peut garantir la valeur des UC qui
varient en fonction de I'évolution des marchés friiciars. Selon les contrats, I'investisseur
aura le choix entre quelques UC jusqu’a des cesdaunire des milliers. Ces UC sont la
plupart du temps adossées a des SICAV ou FCP agetdsAMF, egalement disponibles
dans d’autres cadres juridiques et fiscaux (Cortippee PEA, Madelin...).

Sortie du contrat :
» Sortie en capital : L’épargne peut étre prélevédesaontrat en totalité ou de maniere
partielle, a tout moment,
» Sortie en rente : L'assureur transforme le capitahstitué en rente viagere et/ou
certaine (durée fixe), réversible ou non.

Aspects civils

A la souscription du contrat d’assurance-vie, leissoipteur va désigner un ou plusieurs
bénéficiaires en cas de déces. En cas de vienkfibiaire est le plus souvent le souscripteur,
mais une tierce personne peut étre désignée (Aetefdquivalent a une donation). Dans la
pratique, seront souvent désignés le conjoint dis@gpteur, un descendant ou un collatéral
(frere et sceur) ; mais il possible de désigner pdrte quelle personne méme sans lien de
parenté.

Au déces de l'assuré, les capitaux sont versé$gsmureur aux bénéficiaires désignés sans
gue les sommes en question ne soient rapportéesu@cesession (Art. L132-12 du code des
assurances). L'assurance-vie est donc un outtratesmission du patrimoine qui permet de se
soustraire aux regles civiles de la dévolution sasorale.

Copyright 2010 — Reproduction interdite — Document non contractuel



Cas particuliers :

» Si adhérent et souscripteur sont des personnesciiss (exemple : Cas du parent qui
souscrit un contrat sur la « téte » d’un enfang,dernier peut laisser le pouvoir de
désignation du bénéficiaire a 'adhérent.

» Il est possible de désigner comme bénéficiairepsmeonne morale (association).

Aspects fiscaux

» Imposition des plus-values :

Sortie en capital Les plus-values supportent I'imp6t sur le revesu ljareme) ou, sur
option, un prélevement forfaitaire libératoire (Belont le montant dépend de la durée
du contrat depuis I'adhésion.

Durée du contrat PFL Prélevements sociaux

Moins de 4 ans 35%

De 4 a 8 ans 15%

12.1%

7.5%

Plus de 8 ans
0%
Pour la fraction de la plus-value
prélevée inférieure a 4600 €
pour un célibataire ou
9200 € pour un couple

Sortie en rente viagereUne fraction de la rente est imposée a I'impd6t lsurevenu selon
I'age du crédirentier au moment de la mise en serde la rente.

Age d'entrée en jouissance Fraction imposable
Moins de 50 ans 70 %
Entre 50 et 59 ans 50 %
Entre 60 et 69 ans 40 %
70 ans et plus 30 %
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» Imposition des bénéficiaires en cas de décésraudtts droits de succession :

Date de Date de souscription du contrat
versement des
primes Avant le 20/11/91 Depuis le 20/11/91
Exonération,
Avant le Exonération si primes versées
13/10/1998 avant les 70 ans de Droits de
I'assuré succession sur la|

fraction des primes
supérieure a
30 500 £, si primes
versées apres leg
70 ans de l'assuré

Exonération sur
152 500 € puis
prélevement de

\"£}

Exonération sur 152 500 €
Depuis le puis prélevement de 20 %, 20 %
13/10/1998 | quel que soit l'age de l'assupé . .5~ 7>
: Si primes versées
lors du versement des primes
avant les 70 ans de

['assuré

-

Cas particulier : Depuis 2007, le conjoint bénéiceé (marié ou partenaire de PACS) est

exonéré de tout prélevement quel que soit le caggdes (avant/aprés 70 ans, avant/aprés
1991/1998).

De plus, a compter du®ljanvier 2010 les dénouements par décés entraégalement le
paiement des contributions sociales (12.1%) supllesvalues constatées sur le contrat.

4} e risecd

1. Les taux d’appel :
Nombre d’'intervenants sur ce marché incitent legstisseurs a souscrire leur contrat en

proposant un taux de rendement « bonifié » la d&enée. Trois raisons doivent vous inciter a
la méfiance :

> Cette pratigue rompt I'égalité entre assurés d'uéme contrat: Le taux
« bonifié » est financé au détriment des assurielaodu contrat. Si I'assureur
renouvelle cette pratique I'an prochain, le rendemestandard » de votre
contrat pourrait bien en patir a son tour,

» Pourquoi choisir un contrat dont le taux de rendgme serait pas pérenne ? Il
est impératif de comparer les rendements passéscalgsats dont vous
envisagez la souscription. Le taux « bonifié » nuiasspuvent un taux standard
médiocre,

> Le taux de rendement «bonifié » est souvent souinisonditions : Par
exemple, une quote-part importante des capitauk @oe investie sur des
unités de compte. Ce type d’'incitation pourraitsamous conduire a adopter
un niveau de risque non adapté, ni a votre prdiivestisseur, ni a votre
horizon de placement.
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2. Les contrats mono-gestionnaire :
La plupart des contrats du marché vous proposensdeports d’investissement (UC) gérés
par un seul établissement. Exemple : Vous sousctinecontrat aupres de la banque X : Les
supports du contrat sont tous gerés par une fill@ida banque X (produits « Maison »).
Pourtant, aucun établissement de la place ne pétgrare étre le meilleur gestionnaire dans
tous les domaines (monétaire, obligation, action...).

Certains contrats du marché sont gérés en « actiniéeouverte » : Le contrat vous donne

acces a des multiples supports gérés par des é&odidépendantes les unes des autres :
Sociétés de gestions indépendantes (« boutiguesogiétés spécialisées, assureurs,
banques...

Les performances financiéres de ces contrats seooent bien meilleures que la moyenne :
Le choix des supports peut s’avérer plus complexas nvotre conseil en gestion de
patrimoine indépendant pourra vous orienter eféoaent.

3. Les primes manifestement exagérées :
Attention, les avantages fiscaux en matiere deesston ne doivent pas vous inciter a investir
des primes manifestement exagérées (Art. L132-1&da des assurances). Si tel était le cas,
une partie de ces sommes pourraient étre rappatéesuccession. En I'absence de critéres
légaux définissant ce caractére « exagéré », cetien a été laissée a I'appréciation des
tribunaux.

Quelques exemples :

Cass. civ. 1., 31 octobre 2007, N° 06-14-399

Les magistrats ont considéré que les primes versgasnt exagérées et donc rapportables a
la succession dans le cas suivant : La défuntecsimigsce n’avait laissé aucun bien a son
déces, gu’elle était 4gée de 89 ans lors de lag@qi®on et enfin que le versement mensuel
moyen sur son contrat d'assurance vie était sappoa avec ses ressources (la souscriptrice
percevant un revenu mensuel de 1 372 € et versansusllement a sa fille, bénéficiaire du
contrat d’assurance vie, 732 € et d’autre part 488ur son contrat, il ne lui restait plus que
152 € par mois pour vivre).

Cass. civ. 1., 25 avril 2007, n° 05-17.734

La Cour d’'appel a considéré que si, en I'especantamtant des primes versées par le défunt
s’élevait & 16 769 € alors que ses ressources nedlesuétaient de 1 768 €, ces primes ne
présentaient pas un caractére manifestement exagérégard aux facultés du défunt. En
effet, la Cour d’appel, dans cet arrét, apprécielglement la situation patrimoniale de celui-
la. Ainsi, en I'espéce, les facultés du défunt amteétre appréciées non pas uniquement par
rapport a ses revenus mensuels, mais égalementgoasidération de son patrimoine
immobilier.
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